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Ora balliamo da soli

Dopo aver gestito in partnership

con Unifortune AM il fondo Albatross
la coppia d’oro degli hedge prepara
un nuovo fondo con GWM.

di Marco Mairate

a coppia d'oro degli
investimenti alterna-
tivi italiani cambia
casacca e si trasfe-
risce a Ginevra. Simone
Chelini (43 anni sulla sini-
stra) e Pietropaolo Rinaldi,
(38 anni sulla destra) nel
2004 hanno fondato e gesti-
to in partnership con Unifor-
tune Asset Management
Albatross, fondo hedge long-
short europeo di diritto italia-
no, vincitore di numerosi pre-
mi nonché miglior hedge fund
di diritto italiano per rendi-
mento. Ora dalla nuova base
ginevrina i due gestori stanno
preparando il terreno per il lo-
ro prossimo lancio, un nuovo
fondo long/short equity che
sappia muoversi agilmente
nel contesto normativo in
continua evoluzione. Il fondo,
operativo entro il 2009, verra
offerto alla clientela weaith
management e multi-family of-
fice del gruppo Global Wealth
Management, il cui presiden-
te & Sigieri Diaz Pallavicini.
Per GWM Chelini e Rinaldi an-
dranno proprio a gestire il
nuovo hedge fund long-short
equity oltre che alcuni com-
parti delle Sicav Ucits Ill.
ADVISOR ha intervistato il
duo di gestori per conoscere
meglio la gestazione del nuo-
vo fondo e fare il punto sul-
I'industria alternativa.

Perché avete deciso di la-
sciare il vostro precedente
incarico e unirvi a GWM?
Chelini Con Peter Sartogo
(managing partner di GWM,
ndr) ci conoscevano dai tem-
pi di Albatross. GWM infatti
fu uno dei primi investitori a
credere in noi e forni parte
del capitale necessario per
lanciare il fondo. Da allora
siamo sempre rimasti in con-
tatto e con GWM abbiamo
sviluppato un rapporto di sti-
ma e amicizia reciproco.

Quali sono i vostri attuali
impegni con GWM?

Chelini In questo momento
stiamo gestendo delle Sicav
Ucits Il long only per conto di
GWM. Quello che perd abbia-
mo allo studio & un nuovo
fondo long/short equity che
investira con il nostro solito
approccio “bottom-up”. Voglia-
mo gestire il fondo utilizzan-
do al meglio la nostra cono-

scenza del mercato facendo
stock picking e generare al-
pha investendo su aziende
che operano nei settori finan-
ziari, media e consumer.

Avete gia deciso la strut-
tura legale del fondo, an-
che in vista della nuova re-
golamentazione che riguar-
dera i fondi?

Rinaldi No, non ancora pro-
prio per via delle ultime novi-
ta in fatto di normativa. Detto
questo sono sicuro che dopo
avere lavorato in Italia per
molti anni, siamo “rodati” ad
un tipo di regolamentazione
stringente soprattutto sotto il
profilo dei capital require-
ments. Per questo un'ulterio-
re regolamentazione dei fondi
attivi in Europa non ci preoc-
cupa.

Stiamo solo aspettando di
“scegliere” la giusta forma
legale e dove domiciliare il
fondo. Per fare questo aspet-

tiamo che la proposta della
UE sia effettiva cosi da lan-
ciare un prodotto che sia la
risposta piu indicata al qua-
dro regolamentare.

Chelini Aggiungo che per il ti-
po di fondo che abbiamo in-
tenzione di gestire una stret-
ta normativa non ci spaventa.
Fin dai tempi di Unifortune,
abbiamo sempre lavorato con
asset class “tradizionali”, i
nostri investitori potevano
disporre di un NAV giornaliero
e una leva molto contenuta.
Con queste premesse non
abbiamo particolari esigenze
su come strutturare il fondo,
vogliamo solo lanciare un vei-
colo che sia il meglio per i
nostri obiettivi e dei clienti.

Nel 2008 la fiducia negli
investimenti alternativi e
stata messa sotto pressio-
ne, soprattutto per vie del-
le performance che sono
mancate.

Chelini La track record degli
hedge fund nel lungo periodo
€ impressionante e non &
paragonabile ad altre forme
di investimento. Valutare
un'industria prendendo da
esempio solo un anno & as-
surdo e non ha senso. Tra
I'altro il 2008 & stato un mo-
mento particolare sotto tutti i
punti di vista, dove per la pri-
ma volta in dieci anni abbia-
mo dovuto affrontare una ve-
ra e propria crisi sistemica.
In aggiunta lo scorso anno a
noi gestori hedge ci & manca-
to il supporto dell'attivita
short: il divieto generalizzato
ci ha lasciato senza uno stru-
mento fondamentale per il
nostro lavoro, soprattutto per
noi che operiamo sul merca-
to italiano dove il divieto di
operare al ribasso ha riguar-
dato tutto il listino e non solo
il comparto finanziario.

Un'assurdita.
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