1NEW5MAGA

WEALTH MANAGEMENT
laimappa
dei nuovi ricchi

PROTAGONISTI
€ nata la squadra
private di Fortis Bank

HEDGE
Crédit Agricole
vicina al sorpasso

ASSET MANAGEMENT
Jensen boccia

i fondi comuni

HEDGESTOCK
la Woodstock
dei gestori alternativi

: ART ADVISORY
UBS sostiene
I'arte contemporanea

PRIVATE BANKER

La mutazione genetica

Alain Hazan,
direttore generale
divisione italiana
private banking
di Fortis Bank

Anno V - n. 7/8 - luglio/agosto 2006
5 euro - Principato di Monaco euro 10 - Svizzera (Canton Ticino) Chf 15

600
Mensile - Poste ltaliane Spa - Spedizione in abbonamento postale 6 || ||| I|| |||’ ||
D.L. 353/2003 (conv in L. 27/02/2004 n. 46) Art. 1 comma 1, DCB Milano

08>

Global Wealth Management

sceglie Sei per 1 suoi clienti

ei Investments (Europe) Ltd, una del-  filosofia manager-of-managers di

le prime societa al mondo nell’offerta di Sei. Gwm Multi Manager Fund ¢
soluzioni d'investimento manager-of-managers  una Sicav multicomparto che ri-
per investitori istituzionali, ha annunciato di ~ sponde alla recente normativa eu-
esser stata selezionata da Global Wealth ropea Ucits [I1 e registrata in Lus-
Management Sa (Gwm), un multi family of-  semburgo sotto la vigilanza della
fice con sede principale a Ginevra e uffici a competente autorita di sorveglian-
New York, Lussemburgo, Milano e Roma, co- za sul settore finanziario, Cssf.
me unico partner per la strutturazione e la Gwm Multi Manager Fund ha un
gestione di programmi d’investimento multi-  focus geografico sulle diverse asset
manager di tipo tradizionale, o long only. class e si articola in cinque compar-
I'alleanza tra Sei e Gwm combina le compe- ti che investiranno nei portafogli di
tenze di Sei nella selezione, costruzione e gestori istituzionali selezionati da
monitoraggio di portafogli di gestori istitu- Sei (Gwm Global Bond; Gwm Glo-
zionali esterni con l'esperienza e la posizione  bal Equity; Gwm US Equity; Gwm
competitiva di Gwm nella consulenza per fa- Pan Europe Equity; Gwm Asia e
miglie e individui ultra high net worth (uhnw)  Emerging Markets Equity). L'approccio mana-  zati per stili/processi di investimento e solita-
nel settore degli investimenti tradizionali e ger-of-managers di Sei si differenzia notevol- mente non accessibili alla clientela privata.
alternativi, nel campo immobiliare, fiscale, fi-  mente dai tradizionali prodotti multimana- Attualmente Sei possiede un database pro-
lantropico, dei beni artistici e delle successio-  ger, quali i fondi di fondi o le gpf, perché prietario, formato in 25 anni di ricerca, con
ni familiari. I'investimento non ¢ in quote di fondi di ge- pit di 20mila portafogli di investimento e
Grazie all’accordo, Gwm proporra ai propri stori terzi. Attraverso mandati individuali di Smila societa di gestione catalogate e analiz-
clienti Gwm Multi Manager Fund, una solu- stione dedicati, invece, si delega la gestione  zate: meno dell’1% di tali societa (circa 45)
zione d'investimento dedicata che adotta la gestisce poi i portafogli dei clienti.
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a un pool di manager istituzionali specializ-



