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TIINATIMTE Una volta bastava radunare il parco buoi. Oggi ¢ pit complicato
e le aziende alla vigilia di opa, assemblee e fusioni sul filo del rasoio vogliono
conoscere l'orientamento di piccoli azionisti e istituzionali. Evitando le sorprese

Tranquilli, ci pensa Sodali

di Andrea Dueci

omigliano un po’ a Mi-

ster Wolf. E come nel

film di Quentin Taranti-

no, Pulp Fiction, risolvo-

no problemi. Il primo
mandato messo a segno & stata l'o-
pa di Generali su Toro. Un'offerta
pubblica di acquisto lanciata alla
fine del 2006 in seguito alla deci-
sione del gruppo triesting di rile-
vare la compagnia assicurativa,
Sul versante di Generali a coordi-
nare le mosse per informare e ag-
giornare il mercato in veste di con-
sulente c'era Sodali, societa fonda-
ta nell'autunno scorso e specializ-
zata in servizi di advisoring in
operazioni di finanza (straordina-
ria e non) dove sia richiesto di in-
dividuare e raggiungere in tempi
brevi e senza shavature sia i picco-
li azionisti sia gli investitori istitu-
zionali, «Nei mercati anglosassoni
il servizio si chiama global infor-
mation agent. Un lavoro che attra-
verso un'attivita di informazione
diretta o, semplicemente, di regi-
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strazione delle scelte degli investi-
tori istituzionali e degli azionisti,
consente di realizzare con succes-
so un’opa, cosi come di evitare
brutte sorprese in un'assemblea
straordinanas-, puntualizza Alvise
Recchi, amministratore delegato
di Sodali. Non a caso, in [talia ne-
gli ultimi anni & stata registrata
una costante crescita della do-
manda di questo servizio,

Del resto, il 38enne Recchi & una
vecchia conoscenza del mercato,
visto che fu proprio lui a lanciare,
dopo un'esperienza in Telecom

nel team di Franco Bernabeé all'e-
poca dell'opa di Roberto Colanin-
no, il meccanismo del proxy vo-
ting in Italia. Nel 1999 fondd, in-
fatti, Gse Proxitalia, societa che
durante gl scandali Cirio e Tan-
go-Bond ha costantemente ag-
giornato i risparmiatori sull'evo-
luzione delle operazioni varate al-
l'indomani dei default. In totale
Recchi e il team coordinato da
Giulio Pediconi e Andrea Di Segni
ha seguito in un lustro circa 300
operazioni (le principali sono sta-
te l'opa di Abn Amro su Antonve-

neta, le assemblee seguenti alla
fusione Capitalia Bipop, l'opa Te-
lecom Italia su Tim e numerose
assemblee di Telefonica in Spa-
gnal, salvo poi passare la manoal-
la fine del 2005, quando a rileva-
re la societa sono stati gli austra-
liani di Computershare,

Nel frattempo, una volta scadute
le clausole di non concorrenza,
Recchi e Pediconi hanno deciso di
ripartire con Sodali. Nel board
della societa sono entrati anche
Giampietro Nattino, amministra-
tore delegato di Banca Finnat e
vicepresidente di Borsa italiana,
eJohn Wilcox, uno dei pit noti gu-
ru statunitensi in materia di go-
vernance e vice president del
maxi-fondo pensione Tiia-Cref.
Sodali ha aperto uffici a Londra,
Madrid e Roma, incamerando co-
51 1 mandati di aleune delle prin-
cipali operazioni degli ultimi me-
si. A cominciare dalla gestione
della complicata assemblea che
ha portato alla fusione tra Bpu e
Banca Lombarda, in quell'veca-
sione gli obiettivi da raggiungere

erano gli elevati quorum imposti
dall'operazione. Un ostacolo tec-
nico che ha richiesto una detta-
gliata mappatura dell'azionaria-
to per aggiornare puntualmente
gh investitori alla vigilia dell'as-
semblea di Banca Lombarda. Sul
fronte di Telecom Italia, nelle set-
timane in cui il rapporto tra Gui-
do Rossi e Marco Tronchetti Pro-
vera si deteriorava insanabil-
mente, Sodali ha ottenuto un
mandato per illustrare le caratte-
ristiche degli ordini del giorno e
delle molteplici liste destinati in
fase di assemblea all'approvazio-
ne da parte di piccoli investitori e
big istituzionali. «L'obiettivo &
cercare di garantire un servizio
indipendente e privo di qualsiasi
conflitto di interessi. L'altro valo-
re aggiunto & affiancare i nostri
clienti in operazioni di finanza
straordinaria cross border-, spie-
ga Pediconi, head of sales di So-
dali, che in passato =i & dedicato
allo sviluppo del mercato spagno-
lo e latino-americano. «Inizial-
mente l'esigenza principale era
quella di individuare uno per uno
gli azionisti di una societa, ades-
s0 il nostro vero contributo consi-
ste nel conoscere i comportamen-
ti e le politiche di voto, per per-
mettere a una societ di affronta-
re nel modo migliore il passaggio
in cui sottoporre al loro vaglio la
bonta di un'operaziones, (riprodu-
zione riservata)




